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第一眼

这届打工人 年终奖还买理财吗

年初，银行的“开门红”正在如火如荼地进

行。最近，不少公司开始陆续发放年终奖，这

对很多打工人来说是一笔大额收入。部分银

行也开始对年终奖理财进行营销，还推出了年

终奖专属产品。

在收益率下行的背景下，打工人是否还会

选择将年终奖用来买理财？

在采访中，记者发现，投资者对于年终奖
的规划也日趋多元化。

在某城商行工作的钱诚透露，其所在的银
行最近在做开门红营销活动，主要在推美元存
款。“发了年终奖我就买自家银行的美元存款，
一年期利率有5.25%。”

小慧则计划年后去香港开户。“那边的定
期存款利率更高，我在广州去一趟成本也不
高，也可以做一个资产的多元化配置，另外可
能也会考虑买储蓄险。”

据香港保诚保险一名销售透露，通关后赴
港买储蓄险的客户大增，尤其是高净值客户占
比有所提升，从总体单量来看可能没以前多，
但保单单价更高。

除了美元存款，还有部分投资者选择提前
还贷。“年终奖一到手，我就立刻在银行APP上
预约了提前还贷。”在北京工作的小翼表示，自
己房贷还有近200万元，虽然存量房贷利率下
调后，她的月供也有下降，但目前市面上的大
部分理财产品等仍没有超过她的房贷利率，因

此她的第一选择仍是提前还贷。
去年的“黄金热”也在延续中。在北京工

作的赵乐表示，发了年终奖会奖励自己一些
消费，比如买包、护肤品或者旅游，剩下的钱
就存到家庭储蓄账户中，等有合适的产品再
出手。“以前会买基金，现在不买了，还会买些
黄金。”

据赵乐透露，她分别于2023年10月、11
月先后两次买入银行的黄金活期产品，共投入
资金4万元，目前为止赚了近1200元。

中金公司近日发布的研报指出，2023年黄
金上涨近15%，一度冲破2100美元/盎司，创
出历史新高，在全球各大类资产中表现亮眼。
若美债实际利率随美联储降息明显回落，不排
除黄金上涨至2200—2400美元/盎司历史新
高的可能。但需要注意的是，若美国经济或通
胀韧性超预期，美联储再度转向鹰派，金价也
存在回落风险。

你收到年终奖了吗？你的年终奖打算怎
么花？ （中新社 魏薇 罗琨 徐畅）

除了理财 年终奖还能怎么打理

在北京一家公司做HR的柴洋告诉记者，自己的年终
奖通常会拿来买银行理财。“我就买些风险级别在R1、R2的
理财产品，现在存款利率太低了，基金和股票也不买了，都
亏了。”柴洋说。

柴洋认为自己投资偏保守，希望能“保本”。她坦言，之
前买过一款9个月期限的理财产品，中间也一度净值变负，
但到期时就是正的，还在预期范围内。“如果后续亏本了，就
不买了。”

“等现在这笔理财到期，后面就不会再买新的了。”家
住上海浦东的蓝雅告诉记者，过去她买的银行理财收益率
在3%左右，而去年只有0.6%，“收益太低了”。与此同时，
2023年她买了一些汽车产业链上公司的股票，通过波段
操作，目前炒股APP上显示年化收益在30%。“2024年准
备继续买股票，但也不会all in（满仓操作）。”蓝雅说。

在广州工作的小慧此前每年一发年终奖就会去银行买
理财产品，但随着收益率走低，她选择将钱直接存定期。“看
了太多理财亏损的消息，感觉还是存定期比较心安，不想为
了多一点点利息操心了。”

另一位在北京工作的上班族李智透露，自己在2023
年12月底收到了年终奖。他将大部分存在余额宝里，打
算用于提前还房贷，还有一小部分用来作为定投基金的

“弹药”。
“之前也买过理财，感觉不稳，后来到期就换成大额存

单和余额宝了。”李智吐槽道，理财产品的收益率比余额宝
没高多少，赎回周期还长，最后都卖了。

在资管新规打破刚兑后，理财产品不再保本，和基金、
存款产品的竞争也愈发激烈。理财产品与基金一样不保
本，但收益可能不如基金，与存款产品相比收益没有高出
多少，还可能亏本，这也动摇了理财产品在投资者心中的
地位。

据银行业理财登记托管中心发布的《中国银行业理财
市场半年报告（2023年上）》，截至2023年6月末，银行理财
市场存续规模25.34万亿元，较2022年年末的27.65万亿元
减少逾2万亿元。

不仅如此，银行理财规模首度被公募基金超越。中国
证券投资基金业协会公布的数据显示，截至2023年6月底，
中国境内共有基金管理公司144家，管理公募基金资产净
值合计27.69万亿元，超过理财市场规模逾2万亿元。

另据第三方数据研究机构普益标准数据统计，2023年
年末全市场理财产品最新存续规模为26.37亿元，较2022
年年末的26.84亿元少了0.47亿元。

目前，能与“宝宝”类货币基金正面对打的理财产
品，主要是现金管理类理财产品。此类产品收益率与货
币基金持平，甚至高于货币基金，灵活性上也有部分产
品在1万以内可以T+0赎回到账，满足了投资者对灵活
性的需求。

有投资者表示，自己仍然是理财产品的拥趸。在外企
上班的王佳介绍，自己发了年终奖就会在常用的银行买稳
健理财产品，“一般买现金管理类理财产品或者货币基金，
主要考虑灵活，另外我也不想花心思研究产品”。

理财产品的尴尬

从过去几年看，不少银行都会在1月初开
启针对年终奖理财的营销。今年也不例外，已
有银行陆续发布相关的营销内容和产品。

2024年1月4日，天津农商银行微信公众
号显示，该行推出了年终奖专属理财产品，鑫
逸稳四个月 18 期（业绩比较基准 3.2%—
3.6%）、鑫逸稳半年58期—B份额（业绩比较基
准2.9%—3.5%）和鑫逸稳一年149期—B份额
（业绩比较基准3.4%—3.8%），上述三款为代销
南银理财的产品。根据海报，该行年终奖系列
专属产品将在今年1月—3月陆续推出，有近
20款专属理财。

交通银行微银行公众号则发布了“年终
奖投资攻略”，并推出年终奖专“薪”定制理
财——稳添利双月盈增利1号C（薪金版），截
至2023年12月14日，该产品成立以来年化收
益率3.13%。

中信银行深圳分行也于2023年12月21
日发文营销年终奖理财，除了金融资产首次升
级达标可以领取奖品外，还推出了一份理财优
选清单，推荐包括零钱+在内的三款理财产品。

某四大行支行行长称，虽然该行会针对年
终奖和压岁钱推出一些营销活动，但从目前来
看，投入的资源客户并不认可。据其发来的营
销活动传单显示，月日均资产20万元以上的客
户可领取一些在线视听平台的会员权益。

在提及买银行理财是否可以送礼品时，该
行长称，按照监管合规要求是不行的。“买100
万理财可以送你50元的话费券和价值200元
的水果券，但这是因为我们指标达标了送。”

某股份制银行支行行长也透露，会针对年
终奖推出一些营销活动，此外针对贵宾客户逢
年过节还会安排答谢，但目前一线客户经理推
广理财的压力仍较大。

某股份制银行的理财经理珊珊表示，此前
债市调整，该行很多理财都没有达到预期收益，
也因此流失了很多客户。在很多客户谈理财色
变的情况下，有时为了业绩达标，只能自己买。

普益标准研究员崔盛悦在接受采访时表
示，在经历了2022年的两轮“破净”后，理财公
司的投资者风险偏好下行，投资情绪更加谨
慎，这也促使理财公司不断提升自身的投研能
力、风险管理能力和产品创新能力以获取投资
者的信任。

崔盛悦认为，在此背景下，理财公司密集
布局稳健低波的产品线以迎合投资者对风险
控制和稳定收益的需求。然而，这种稳健低波
的产品线也带来了产品同质化的问题，理财公
司可以根据自身的品牌定位和优势，推出与品
牌特色相符合的产品。同时结合产品的风险、
底层资产配置策略、流动性等特征，打造差异
化产品线，以满足不同偏好投资者的需求。

有银行营销年终奖专属理财产品


