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新华社电 13日，在国家儿童
医学中心、北京儿童医院会诊中心，
一位专家型AI儿科医生正式“上
岗”，与13位儿科专家共同完成了
一场疑难病例多学科会诊。记者
从北京儿童医院了解到，这是全国
首个AI儿科医生，有望辅助疑难
罕见病诊疗，为儿科医疗服务带来
新变革。

一名8岁男孩是此次会诊的对
象，他持续三周抽动，两周前发现
颅底肿物，病因复杂，辗转多地医
院，诊疗结果不一。在这场会诊
中，AI儿科医生与来自耳鼻咽喉
头颈外科、肿瘤外科等不同科室的
13位知名专家给出了高度吻合的
建议。

“此次‘上岗’的AI儿科医生，
是北京儿童医院正在研发的儿童
健康人工智能大模型系列产品之
一，整合了北京儿童医院300多位
知名儿科专家的临床经验和专家
们数十年的高质量病历数据。”国
家儿童医学中心主任、北京儿童医
院院长倪鑫说。

倪鑫介绍，这款专家型AI儿科
医生，既可以担任临床科研助理，帮
助医生快速获取最新科研成果和权
威指南，也可以辅助医生进行疑难
罕见病的诊断和治疗，提升临床决
策效率。

据悉，此次会诊开启了“AI儿
科医生+多学科专家”的双医并行
多学科会诊新模式。项目技术合
作单位百川智能创始人、CEO王
小川认为，AI儿科医生的应用将
会极大地促进优质医疗服务的普及
和普惠。

“我国目前依然存在儿科医生
较为短缺的问题。在这一背景下，
AI赋能将为保障儿童健康、扩容儿
科资源带来深刻变革。”中国科学院
院士、清华大学人工智能研究院名
誉院长张钹说。

“新时代的儿童健康从大模型
开始！”倪鑫表示，专家型、家庭型和
社区型AI儿科医生陆续“上岗”，全
方位覆盖基层医疗机构和家庭健康
管理等多元化场景，将促进医疗资
源均衡布局和高质量发展。通过技
术赋能，让有需要的孩子都能享受
优质医疗服务，为全国3亿名儿童
的健康成长保驾护航。

随着DeepSeek的爆火，炒作
DeepSeek概念、打着AI大旗的网络
课程也成了“香饽饽”，在互联网上掀
起一波“卖课潮”。

“1000个DeepSeek神级提示词”
“万字长文教会DeepSeek”“Deep-
Seek15天教程：从入门到精通”……
在网络平台上，与DeepSeek使用相关
的课程大量涌现，售价从几元至几十
元不等。

然而，这些“包装”精美的课程，不
少只是拼凑公开资料，利用消费者的

“信息差”牟利。
记者购买了一份“DeepSeek高效

使用技巧”的课程，接收的资料中主要
内容包含下载软件、注册账号等基础
操作，而所谓的技巧大全则是在官方
网站上即可免费查询的提示词样例。
而在另一份“开发DeepSeek百分百潜

能”的课程中，课程标题说的是Deep-
Seek，内容却是另一个人工智能模型
的指令技巧。

除了主要依靠“复制粘贴”的低价
课程以外，鼓吹利用DeepSeek迅速积
累财富的高价培训课程也进一步“围
剿”消费者。DeepSeek投资炒股、
DeepSeek自媒体变现、DeepSeek电
商运营……卖课时套上国产AI大模型
的“万能公式”，便能吸引更多流量，利
用噱头挣足“学费”。

在某电商平台上，一门标价1999
元的DeepSeek相关课程已售出114
件，累计销售额超22万元。而在某知
识付费平台，一个涉DeepSeek的付费
社群曾登顶平台畅销周榜，付费用户
超过8000人。

一些号称能迅速“搞钱”的投机课
程被消费者指出“货不对板”，涉嫌虚

假宣传。
在一个售卖DeepSeek短视频速

成班的直播间内，不少消费者投诉“都
是骗人的，我买了什么用都没有”“没
用的，不会带来变现”，还有消费者指
出讲师只是“一直照着电脑的话术
讲”。而另一个售出超千份的Deep-
Seek直播特训营课程，有消费者反映

“每节课三分之二的时间在说没用的
东西”。

对于各类利用DeepSeek牟利的
投机行为，DeepSeek官方在2月6日
发表声明，称DeepSeek官方网页端与
官方正版APP内不包含任何广告和付
费项目；此外，目前除DeepSeek官方
用户交流微信群外，从未在国内其他
平台设立任何群组，一切声称与
DeepSeek官方群组有关的收费行为
均系假冒。

DeepSeek“网课热”背后

消费者是如何被步步“收割”的？

国内首个！
AI儿科医生
正式“上岗”

随着国产 AI 大模型
DeepSeek的爆火，近期市
场 上 出 现 大 批 炒 作
DeepSeek 概念的网络课
程，更有卖课机构推出利
用DeepSeek“搞钱”的“生
财之课”。记者调查发
现，“井喷式”的DeepSeek
网课背后，存在一些利用
技术焦虑“围剿”消费者
的陷阱。

“井喷式”的AI课程为网络知识
付费市场敲响警钟。受访专家指出，
监管滞后和缺位、平台审核机制不足、
授课资质要求不明确等都为“问题课
程”提供了可乘之机。

“网络课程作为虚拟服务存在监
管难题，使消费者面临投诉无门的困
扰。与此同时，网络课程一经售出就
难以回溯，机构和消费者之间容易产
生纠纷。”北京大学政府管理学院教授
马亮表示。

规范网络知识付费，首先应当加
强对行业的监管和引导，完善相关法
律法规。马亮建议，有关部门要加强
对数字平台和课程供应企业的指导和
规范，进一步完善网络课程服务评价
和信用机制。

受访专家表示，网络平台方也肩
负着重要责任，要对卖课机构和个人
的资质进行严格审查。《网络主播行
为规范》中规定，对于需要较高专业
水平（如医疗卫生、财经金融、法律、

教育）的直播内容，主播应取得相应
执业资质，并向直播平台进行执业资
质报备，直播平台应对主播进行资质
审核及备案。

“消费者应保持理性的学习态度，
不要盲目跟风购买网课，警惕宣称‘无
脑赚钱’‘日入过万’的课程。如果在
购买课程后发现问题，要及时向平台
或相关部门投诉，积极维护自身的合
法权益。”广东诺臣律师事务所高级合
伙人郑子殷说。 （新华视点）

受访专家指出，此次DeepSeek
“卖课热”实际上是贩卖“AI焦虑”的卷
土重来。此前，元宇宙、ChatGPT等概
念大火时，市场也催生出大量AI网络
课程，如今的Deepseek付费课程其实
是“新瓶装旧酒”。

在一个在线人数近5000人的卖课
直播间内，主播用“所有老板必须学会
DeepSeek”“不会用AI获客的老板就
像文盲”等夸张词汇鼓吹课程。而在多
个直播间内，“创业人一辈子都在追求
的风口”“DeepSeek是国运级机会”等
话术已成为制造焦虑的惯用套路。

打出“焦虑牌”后，卖课机构往往
通过“名师”金字招牌、承诺“接单变
现”、饥饿营销等“连环套”引诱消费者
下单买课。

某卖课机构在推销时声称，其
DeepSeek团队讲师拥有“直播带货盈
利400W+”“4年AI知识分享”“带领上
万名学员拿到结果”等诸多光环；面对
查询导师资质的要求时，客服却拒绝
回复。记者查询发现，该机构的经营
范围不含教育培训、职业技能培训等
需取得许可的培训。

为了增加课程的吸引力，卖课讲师

还会承诺学员收益，保证“接单变现”，
在推销过程中放出一批“往期学员”的
变现截图。一名购买了AI实战训练营
课程的消费者告诉记者，所谓的接单要
么是一个价值10元的任务派发给多个
人做，要么是让学员自己去找单子。

“连环套”的最后一步是饥饿营
销，通过营造“名额有限”的假象，催促
消费者按下购买键。在记者观看的一
场直播中，讲师声称只有30个课程名
额，在两分钟倒计时结束后即关闭售
卖。然而在直播结束后，“已经没有名
额”的课程仍然可以购买。

揭秘套路：制造焦虑、名师招牌、变现诱惑……
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会诊现场会诊现场，，医生正在使用专家型医生正在使用专家型
AIAI儿科医生相关功能儿科医生相关功能。。 （（新华新华））


