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□融媒体记者 杜连财

石狮国际商贸城的
摊位前，中东客商用计
算器敲出 1.5 万件棉服
的成交单价——比欧洲
供应商低20%的报价单
上，印着“泉州制造”的
标签。这一幕背后，是
泉州企业凭高性价比闯
荡全球市场的缩影，也
是它们在机遇与挑战中
寻找平衡的真实写照。

高性价比成为泉企出海破局利器
泉州企业展现出传统制造业大市的进化逻辑：用创新突破内卷，以协作应对风险，借侨牌

联通世界

性价比背后的竞争力
业界认为，泉州产业链协同

让性价比优势更突出

在石狮国际商贸城的摊位上，老李
的账本记着一笔笔订单：中东客户订了
8000 件冲锋衣，马来西亚客商要的
12000件 T恤正在打包。“以前是等客
来，现在我们跟着采购商的节奏走。”老
李指着墙上的日历，上面标着中东的斋
月、东南亚的雨季，“比如这棉服，现在
订，刚好赶上他们的冬天”。

不远处的样品间里，波兰福建商会
的相关负责人带着几位客商正在看样
衣。“下个月组织去华沙参展，你们的户
外服在波兰肯定好卖。”他掏出手机展
示当地商场的照片，“我们在那边有仓
库，能帮你们做地接、清关，就像在泉州
本地做生意一样方便”。7月底，石狮国
际商会刚与波兰福建商会签约，这种

“商会搭台”的模式，让商户们少了不少
出海的顾虑。

波兰福建商会创会会长丁建志介

绍，波兰福建商会成员企业在波兰主要
从事服装、针织、鞋类、贸易、旅游、文化
传媒等行业，这与泉州传统优势产业形
成良好的对接。

在丁建志看来，泉州产品的“性价比”
并非单纯低价。古猿人建材的轻陶石重
量仅为传统石材的1/200，却兼具阻燃、
耐磨特性，成为耐克、安德玛等国际品牌
的供应商，出口占比超80%，今年订单增
长50%。“我们的秘密是‘技术+定制’。”
总经理王裕祥也印证了丁会长的说法，

“我们产品利润率远超传统陶瓷”。
川亚机械的智能鞋机同样靠“巧劲”

取胜。自主研发的双工位熔接机效率比
传统设备提升一倍，在越南展会现场演
示后，当即签下订单。“东南亚客户认技
术，更认‘好用不贵’！”总经理袁建华透
露，海外订单年增20%，研发投入占比持
续提升。

业界认为，泉州产业链协同让性价
比优势更突出。日前，南安企业抱团拿
下阿根廷2万套安居房建材订单，从铝
型材到卫浴洁具一站式供应。“打包报价
比单个企业低 15%，还能共享物流渠
道。”南安市商务局副局长黄少华说。

传统制造业的生存智慧
从石狮的服装摊位到东南亚

的工厂车间，泉州企业正以性价
比为矛，在全球市场撕开缺口

随着东南亚、南美、中东等新兴市场
的需求日益旺盛，沪航科技通过侨商资源
打开菲律宾市场，在手订单超千万元；川亚
机械在越南设展厅，推行“先试后买”，快速
切入当地鞋机市场。这些地区对中高端制
造需求上升，恰好匹配泉州产业优势。

当然，泉州企业的集体突围，离不开
政策创新的托举。今年6月，泉州举办

“民营企业拓展海外市场专题培训”，商
务部专家解析RCEP机遇，集成伞业董
事长黄文集分享应对欧盟碳关税的经
验。这种“政企学”联动的培训模式，已
覆盖超500家外贸企业。

在沙特利雅得，泉州市经贸代表团
正与当地建材集团洽谈智慧水务项目；
在南非约翰内斯堡，泉州瓷砖已占据
35%的工程市场份额。在业界看来，泉
州企业开拓海外市场已经出现从产品输
出到技术标准输出、从贸易往来到产能
合作、从市场开拓到品牌构建的新趋势。

国际经贸环境复杂是首道难关。政
策壁垒、贸易争端时有发生，企业需应对
不同市场的认证标准。“沙特客户对建材
检测要求严苛，光样品就送了3次。”一
家建材企业负责人坦言。

本地化运营考验持续加码。鑫琪公
司在菲律宾建厂时，从厂房建设到人员
招募耗时近两年。“法规、文化差异处处
是细节。”总经理颜婉琪说。

业界认为，品牌影响力仍是短板。多
数企业仍以ODM（原始设计制造）为主，
自主品牌在高端市场声量不足。“海外客户
认产品，但对‘泉州品牌’认知模糊。”石狮
服装城商户老李说，这让溢价空间受限。

从石狮的服装摊位到东南亚的工厂车
间，泉州企业正以性价比为矛，在全球市场
撕开缺口。在这场跨越山海的商业旅程中，
泉州企业展现出的不仅是生存智慧，更是一
个传统制造业大市的进化逻辑：用创新突破
内卷，以协作应对风险，借侨牌联通世界。

商报讯（融媒体记者谢曦）近日，
我市出台《泉州市推进深远海养殖和远
洋渔业高质量发展若干扶持措施（试
行）》，明确了4方面补助方向和补助标
准，加快推动我市渔业结构调整进度，
全力推进海洋资源综合利用标杆城市
建设。该措施由市海洋渔业局牵头负
责实施，除金融政策外，市、县两级财政
按1∶1比例每年安排专项资金给予保
障，采用事后补助形式对项目进行奖
补，有效期至2027年12月31日。

围绕做大做强远洋渔业目标，我市
将着力优化远洋渔业产业布局。《扶持
措施》明确，对在我市新注册成立的远

洋渔业企业，根据船数及总吨位给予相
应奖励，最高奖励500万元；对我市远洋
渔业企业通过兼并、重组、收购、控股等
方式引进远洋渔船的，按不同船型分别
给予相应奖补，每艘船最高奖补400万
元；对经国家批准的属于填补我市远洋
渔业项目空白的企业，按首年捕捞作业
的远洋渔船数，每艘最高奖补50万元，
每家企业最高奖补300万元。

为打造现代远洋渔业船队，我市支
持远洋渔业企业建造、更新改造符合国
家规定的现代化远洋渔船，采取“先建
后补”的方式，对符合申请条件的渔船
每艘给予中央补助金额的50%奖励，每

年每家企业累计补助（奖励）不超过
1500万元。

聚焦加快水产养殖转型升级，我市
将对大型养殖工船项目按“一事一议”
原则给予补助，最高不超过2000万元；重
力式深水网箱项目按中央补助标准的
30%进行补助，单标准箱补助上限5万元；
桁架类大型养殖装备项目按中央补助标
准的50%进行补助，单台套补助上限200
万元；支持企业通过第三方进行租赁使用
桁架类、综合平台等大型养殖设施设备，
租赁期前5年，每年按协议租金的30%给
予补助，每年最高不超过100万元。

推进水产品加工流通方面，我市将

着力培育远洋水产品集散中心，对远洋
渔业企业回运自捕远洋水产品给予奖
补，每吨最高补助12500元。支持超低
温冷库建设，对我市新建设主要用于远
洋捕捞产品的超低温水产品冷库给予
奖励，最高不超过300万元。

此外，我市还将加强产业链金融支
持。在泉银行业机构为深远海养殖和
远洋渔业企业提供融资支持。泉州农
信系统对符合条件的主体给予利率优
惠（在各行社现有利率政策基础上最高
下调50个BP）；对于获得各类奖补的且
符合各行社准入条件的主体，直接给予
最高200万元的免抵押授信额度。

我市力推渔业走向深蓝
引进远洋渔船每艘最高奖补400万元

外国客商挑选中国商品外国客商挑选中国商品（（CFPCFP 供图供图））
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