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□融媒体记者 林锌柔

从“单打独斗”到
“全链成长”再到“集
群 蝶 变 ”，南 安 石 材
产 业 在 多 年 的 摸 索
中 走 出 了 最 适 合 自
己的道路。

如 今 ，这 里 已 聚
集 1800 多家石材陶瓷
企 业 和 12 万 产 业 工
人，形成集矿山开采、
加工生产、设计选材、
工程应用、展示贸易、
机械辅料等于一体的
全产业链条，还打造
出“买全球、卖全球”
的超级平台。

数 据 显 示 ，南 安
年产板材占全国产量
的 60% ，石 材 产 品 占
全 国 市 场 份 额 的
70%，掌控国内 55%和
部分国家 40%的矿产
资源，进口、出口石材
量分别占全国的 60%
和 55% ，贸 易 网 络 遍
及全球 130 多个国家
和地区。

与 此 同 时 ，南 安
石材产业从业者仍不
断精进生产工艺、扩
大出海版图，让“世界
石材看中国、中国石
材看南安”的美誉越
来越响。

“世界石都”多元突围
经过多年发展，南安石材产业从“低价走量”向智能化、全球化、个性化转变

技术筑基：
不断研制新技术新标准

技术突破不仅显著降低生产
周期和成本，还使石材加工有了
更加个性化、创意化的可能

在南安石材产业的革新探索中，技
术突破是最关键的一环。为提升生产
效能和顺应市场需求，南安石材人创新
使用和研发包括数控水刀切割、3D浮
雕雕刻、一体成型加工、热弯工艺在内
的多种生产技术，同时开发高端生产装
备，并应用数字化生产系统，不仅显著
降低生产周期和成本，还使石材加工有
了更加个性化、创意化的可能。

在锐丰源石业厂区，翻板机的钩子
正将大石板钩到工作台上，七轴机械臂
则以每分钟120次的速度精准打磨毛
料，在智能系统的控制下，许多过去依
赖人力的工序都能自动高效地运作。
近几年，锐丰源与华侨大学、中国科学
院海西研究院泉州装备制造研究中心
等高校和机构联合研发了“石材全自动
不落地生产线及其系统研制”“面向立
体石雕制品的工业机器人关键技术开
发及应用示范”等项目。“全自动生产线
的应用提高了石材加工效率和切割精
度，也节约了成本，预计每年可以节约
人力成本360余万元，单条生产线年产
值更是跃升至1500万元以上。七轴机
械臂则改进了异形产品的加工工序，比
如过去至少要花半个月才能做成的浴
缸，现在4天就可以做出来，而且比例
也更精准。”锐丰源方面表示，接下来计
划引入AI大模型技术和升级视觉识别
系统，预计生产线的整体生产效率将再
提升20%—30%。

诸如这样的技术升级在南安石材
上下游企业接连发生：煜辉微晶石多年
前就借鉴挡风玻璃加工原理研发微晶
石热弯工艺，做出各种异形微晶石产
品。近几年又通过改良瓷砖的3D打印
技术，将流行奢石纹路复刻到白色微晶
石底胚上，既保留了微晶石吸水率近乎
为零的实用优势，又赋予产品高端的艺
术质感；晋陶机械自主研发出能够实施
数控水刀切割、3D浮雕雕刻等工艺的
设备，其博士款雕刻机精度达 0.01 毫
米，价格却只有欧洲同类产品的三分之
一，吸引许多国内外厂家前来采购；鹏
翔石材则研发出再生石生产工艺，将其
他石材企业的边角废料、石粉、石碴运

至车间碾压成粉末，再通过特定数字化
标准装置处理并高温黏合，最终制作成
人造大理石，推动再生石从“替代品”向

“中高端建材”转型……
“以前石材切割依赖传统设备，噪

声大、效率低、损耗大，制约了产业发
展。”一位资深石材企业家回忆，为破解

“规模扩张”与“生态约束”之间的矛盾，
石材线锯切割技术应运而生。据介绍，
该技术突破了多项技术痛点，其切口细
如发丝，线速度、进给速度等重点工艺
参数均取得了突破，线锯设备得到进一
步优化，可加工石材种类持续扩大，降
本增效效果逐步显现：石材切割效率提
升 2 至 3 倍，石材出材率提高 15%—
20%，石粉产生量降低80%，能耗降低
30%，噪音降低30分贝，真正实现降本
增效、绿色智能。

今年5月22日，全球首个《石材机
械 多线切割机》团体标准在水头同步
启用，让南安石材机械装备实现从“跟
跑”到“领跑”的转变。截至今年8月，
已有 499 台线锯切割设备落地生产，
199台设备远销德国、意大利、土耳其、
沙特、印度、印尼、伊朗等国家。“一根线
锯切出的不仅是石材，更是中国智造的
话语权！”中国石材协会秘书长孙卫星
评价道。

出海提速：
面向全球进行展示与交易

全球直采、海外建厂、发展
外贸和参加展会是石材企业目前
主要出海举措

随着南安石材产业智能化、机械化
水平的提升以及产业链条的不断完善，
加上优越的港口物流资源和海关政策，
南安已成为辐射全球的世界级石材生
产交易中心，构建了“买全球，卖全球”
的商贸新格局。总的来看，全球直采、
海外建厂、发展外贸和参加展会是石材
企业目前的主要出海举措。

当前，南安已有许多石材企业尝试
出海，足迹遍布全球130多个国家和地
区。在泉州市顺发岩板大理石荒料公用
型保税仓内，一块块自意大利进口的高
端大理石荒料正在等待客户选购；在福
建华辉石业有限公司内，一批批大理石
石材正在打包，准备装运发往中东。“今
年以来，我们抢抓沙特阿拉伯未来城建
设、阿联酋城市基础设施升级与扩建等
商机，通过‘前厅后厂’的模式，承接了几

个大工程，前7个月石材出口突破4000
万元，增长六成以上。”福建华辉石业有
限公司外贸部业务员杨旖琳介绍。

还有一些企业尝试在海外设厂。
例如深耕人造石行业20年的南安鑫琪
公司就于2019年在菲律宾设立生产基
地菲律宾华鼎公司，从菲律宾出发，鑫
琪公司的产品现已覆盖整个东南亚市
场，还以此为据点开拓了北美和欧洲市
场，其自主研发的“SUMMERLY”石英
石品牌也已在多国注册。“企业在国内
做大后，出海之路是绕不开的，必须勇
敢走出去，深度融入全球经济。”鑫琪公
司总经理颜婉琪说：“赴海外建立生产
基地是第一步，但最终目的是在目标市
场打响中国品牌！”

英良石材集团负责人刘良表示，早
在多年前南安就有不少企业在全球多个
优质矿山设点直采，通过构筑自己的供
应链体系，打造智能生产线等方式，将原
本冗杂的石产业数据通过线上平台进
行快速流转。有多年外贸经历的英良
集团如今不止出售产品还出售服务。

“我们的客户买了我们的产品，但是买
了产品以后如何展陈？如何推广做市
场？如何去销售？实际上我们有一套成熟
的打法，我既是一个产品的供应商，又是
一个能够教他如何去卖产品挣钱的供应
商。这样的角色转换，使我们的出海变得
更加容易，而且有主动权。”刘良表示。

与此同时，南安石材产业还持续深
化与意大利维罗纳石材展、迪拜五大行
业展等的合作，并在展会期间同步举办
石材产业国际推介会。7 月，汉荣石
业、圣超石业、盛达机器、晋陶雕刻机等
企业携带先进产品和技术惊艳亮相俄
罗斯莫斯科石材展，达成多项合作协
议；10月，鸿凯石业、英良集团、鹏翔等
企业带着绿色建材的创新成果前往意
大利维罗纳石材展览会，吸引了众多国
际客商的关注。同月，水头石博会又与
伊朗马哈拉特展会和土耳其伊兹密尔
MARBLE IZMIR FAIR 展会主办方
签署了互助合作伙伴协议。数据显示，
今年以来南安已累计组织89家次石材
企业参加10余场国际石材展会，促成
意向订单超2.5亿美元。

此外，泉州和南安还推出了系列扶
持政策。例如，针对石材“原材料、产品
两头在外”的特点，泉州海关引导企业
运用“提前申报”等便利化措施，加快推
动“智慧石材监管”业务场景应用，以

“科技+创新”便捷进口石材通关。同
时，积极引导企业设立保税仓库，加快
AEO信用培育，用好RECP原产地证
等惠企政策，促进石材企业开拓国际市
场，助力泉州石材产业高质量发展。

外贸集聚平台的建设同样持续发
力。2024年11月，南安探索建立了第
一个外贸集聚区，为企业出海搭建起重
要支撑。今年11月，“国际石材（南安）
供应链集散中心”“中国石材城外贸集
聚区”“石材外贸综合服务基地”三大平
台又在南安石博中心揭牌，进一步完善
了石材产业出海的服务体系。“有了政
策的东风，南安石材的全渠道优势日渐
凸显，从传统的批发业务到家装、再到
设计以及艺术展示，我们有信心更加精
准对接全球全场景的石材需求。”南安
市外贸协会会长表示，借助石博中心平
台优势，外贸服务产业也将同步迎来新
的发展机遇，助力南安石业从“产品出
海”向“产业出海”升级。

精美的石雕产品吸引客商驻足欣赏精美的石雕产品吸引客商驻足欣赏（（资料图片资料图片））


