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感受世遗魅力 拥抱幸福泉州

“五一”假期将至，不少人早早安排起
旅游计划。旅行期间，如何减少人身、财产
等方面的损失风险？专家建议，安排旅游
计划的时候不妨事先配置好相关保险产
品，让出行更加安心。

目前，出游最常用到的是各类旅行意
外险。据了解，不同旅行意外险的功能各
有侧重，有的重点保障乘坐交通工具过程
中的风险，有的专为旅游景点常见意外给
予理赔，一般包括医疗补偿、住院津贴、身
故伤残给付或赔付、个人责任等，消费者
可根据自身出行计划及实际需求为自己
增加保障。

投保过普通意外险的消费者，是否还
需要购买旅行意外险？业内人士表示，常
规意外险产品可能不保障高风险活动造
成的损失。对打算进行登山、漂流、跳伞等
活动的消费者而言，要注意查看此前投保

的产品是否提供相关保障，如果没有，则
可考虑投保具有高风险活动保障责任、提
供紧急救援服务的产品。

安排好了出行计划，如果航班延误或
行程有变，不仅影响心情，还可能亏了“钱
袋子”，对此，保险也能减轻损失。比如，选
择飞机出行的消费者，可购买航班延误
险。此外，一些旅游网站与保险公司合作
推出旅行取消险、酒店取消险等，消费者
也可了解相关产品。

也有不少消费者选择“一站式”服务，
投保综合性旅行保险。一些综合旅行险的
保险责任涵盖意外身故或残疾、高风险活
动意外、交通意外等，保障相对全面。专家
提醒消费者，综合性保险虽“省事”，但保
障范围越多，保费就越高，消费者应仔
细研判产品保障责任是否与自身需求
相匹配。

备好假期出游相关保险

不仅要吃好喝好玩好

假期还能这样打理“钱袋子”

“五一”小长假
即将来临，你是规划
和家人出去旅行度
假，还是想约上好友
吃吃喝喝，又或者打
算宅家睡到自然醒
……不管你想怎么
做，可以预见的是，
这个“五一”消费市
场必定火热。不过，
度假之余不妨也关
注一下理财攻略，在
休息好、玩好的同
时，顺便打理打理自
己的“钱袋子”。

□本报记者 陈榆

“五一”假期出行、消费自然少不了使
用信用卡权益。记者注意到，为了抢占市
场，已有不少银行推出信用卡优惠活动，
为持卡人提供全方位的服务。与往年相
比，今年“五一”信用卡营销大多聚焦于生
活消费等“刚需”场景，覆盖出行、餐饮、免
税店等领域。

依托于生活品质和消费不断提升的
契机，信用卡市场的竞争已经是生态、流量
的竞争。如某国有银行升级推出“爱旅行”
信用卡专属服务，12月31日前，凡持该行
银联信用卡“爱旅行”系列产品在航空、酒
店、乐园、餐饮、免税店等场景近万家商户
指定门店刷卡、插卡、挥卡等，即有机会享
受随机立减优惠，最高可免4999元；而另
一家银行则推出如下活动：3月1日（含）至
6月8日（含）期间，该行信用卡持卡人于吉

祥航空APP、吉祥航空微信小程序、吉祥
航空WAP端下单并使用微信支付选择该
行信用卡付款，可享满500元立减66元或
满1000元立减166元的优惠。

“五一”前夕，信用卡营销除了将生活
消费场景作为重点之外，也与本行自营
APP场景进行联动。如某银行信用卡推出
超值商品10积分起兑活动，每天15时专
场，在该行信用卡APP用10积分就可以
兑换卷纸、牙刷、洗衣凝珠等生活用品，活
动时间截至5月30日23时59分。

从营销模式来看，除了将线上线下资
源整合，建立覆盖全消费体系的刷卡业态
之外，也有一些银行选择与互联网巨头合
作，推出优惠福利。例如，在第三方互联网
APP使用信用卡刷卡后，可享受满减等活
动。

信用卡打响服务升级战

“五一”放假，理财可不能跟着“放假”
啊！业内人士表示，假期购买理财产品，重
点需要关注以下两点。

首先，要关注理财产品的起息日。银
行/理财子公司在节假日期间很少发售理
财产品，也很少有起息的理财产品，所以，
投资者如果想在节日之前购买理财，必须
提前安排，并且关注产品起息日。比如，一
款理财产品4月28日发售，起息日是5月
5日，如果募集期第一天购买，资金站岗8
天。最好选择能够节前起息的理财产品，
如果没有的话，可以先把资金放在活期理
财中，节后再购买定期理财。

其次，活期理财需重点关注赎回规
则。购买活期理财产品同样需要关注起息
日，目前银行活期理财包括T+0和T+1
两种，T+0理财最快当日起息、资金赎回
当天到账，T+1理财在工作日工作时段购
买，第二个工作日起息，资金赎回下一个
工作日到账。

要想产品“五一”期间也能计息，T+0

产品需要在4月30日（周五）下午3点之
前购买，T+1产品需要在4月29日（周
四）下午3点之前购买。有些银行规定稍
微宽松一些，工作日下午3点半之前购
买，都视为工作时段，最快可当日起息。

购买活期理财产品，更应该关注产
品的赎回规则。投资者购买活期理财产
品，看中的就是流动性，收益反而不是
最重要的，如果碰到急用资金的情况，
产品又不能及时赎回，就会产生不必要
的麻烦。

T+1理财产品在节假日期间多数不
能赎回，发出赎回申请之后资金要节假日
之后才能到账。T+0理财产品分两种情
况，一种是不允许在非工作日赎回，另一
种是非工作日赎回时，有部分快速赎回额
度。允许在工作日部分额度快速赎回的
T+0理财产品流动性很强，能满足大部分
投资者的资金使用需求。不过，如果节假
日期间资金使用量较大，最好提前将理财
资金赎回。

假期理财也能不“躺平”

假期要消费假期要消费，，也要理财也要理财。（。（CFPCFP））

为加快提升绿色金融发展质
量，做大绿色金融业务规模，招商
银行泉州分行从政策、产品、考核
等方面持续夯实绿色体系，以高质
量的绿色金融产品和服务助推区
域经济的高质量发展。

绿色政策。全面、正确地了解
绿色政策，是精准科学推进绿色金
融的前提要件，招商银行泉州分行
于日常中加强绿色信贷政策的宣
导，组织员工专题深入学习绿色信
贷政策。

绿色考核。招商银行泉州分行
将绿色金融增速纳入考核评价体
系，发挥考核工具的牵引功能，引

导市场团队积极拓展、主动服务于
双碳领域。

绿色定价。针对符合绿色信贷
业务，招商银行泉州分行给予内部
定价补贴优惠，根据业务期限不同
设置补贴幅度，对于碳减排再贷款
优惠利率全部返还，同时针对符合
绿色信贷项目资本成本打折，降低
企业融资成本。

“绿色清单”制度。招商银行泉
州分行对符合招行绿色信贷政策
的重大项目和企业，实行名单制管
理，让绿色服务更有抓手。

绿色差异化政策资源管理。招
商银行泉州分行单列信贷规模及

风险资产专项额度用于支持绿色
信贷投放。

绿色标识认定与统计分析。招
商银行泉州分行将绿色信贷认定
结果进行充分披露，按季或不定期
对绿色分类标识进行检查及数据
质量考核，保证绿色金融数据标识
和统计质量。

绿色金融，是经济社会高质量
发展的重要推动力，招商银行泉州
分行将持续提升绿色服务能力，持
续发力绿色金融领域，为绿色发展
提供更多个性化、多样化和差异化
的创新服务。

（招行）

夯实绿色金融体系 提供多样化、差异化的创新服务

招商银行泉州分行
以绿色金融助推绿色发展

“绿水青山就是金山银山”的新发
展理念深入人心，绿色已成为经济发展
的鲜明底色。在新发展理念引领下，招
商银行泉州分行积极发展绿色金融，为
绿色发展提供多种形式的融资支持，让
金融活水持续滋养绿水青山。

近年来，招商银行泉州分行的绿色信
贷业务增速加快，绿色金融产品“工具箱”不
断丰富。截至2023年一季度末，招商银行泉
州分行银保监口径绿色信贷余额33.54亿
元，绿色金融主要投向水务、污水处理、资源
再利用、绿色交通基础设施等领域。

绿色领域涉及生产生活的方
方面面，招商银行泉州分行立足泉
州，在区域调研的基础上结合自身
所长，因地制宜地制定了绿色金融
发展的方向与策略，重点支持绿色
城镇化、节能减排、现代服务、循环
经济、绿色工业等领域。

福建DJ公司为省内首个危险
废物处置领域PPP项目，也是集

“国家发改委PPP项目典型案例”
和“国家财政部第四批PPP示范项

目”为一身的双示范项目。该项目
是集研究开发、综合回收利用、无
害化处理处置于一体的环保高科
技型处置中心，包括工业废物无害
化和资源化综合利用两部分。据
悉，项目分期建设，当前已完成一
期建设，主要包括焚烧、物化、安全
填埋、洗桶利用等功能。为助力该
项目的顺利推进，解企业绿色发展
的成本之急，招行泉州分行组建了
项目服务小组，为其制定个性化融

资服务方案，并开通绿色审批通
道，加急审批、优先放款，快速为企
业提供授信额度3000万元，同时
给予定价补贴及抒困贷补贴的优
惠，助力企业在绿色的道路上，轻
装上阵，凝心聚力搞发展。

这只是招商银行泉州分行践
行绿色金融的一个缩影。热心助
绿，耐心护绿，招商银行泉州分行
正持续为绿色发展提供更多长期、
低成本、可持续的资金支持。

制定绿色金融发展策略 热心助绿、耐心护绿
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