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打好金融“组合拳”破解民企融资“烦恼”
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聚焦化解制约民营企
业发展堵点难点，近年来，
建设银行石狮分行坚持把
助力民营经济高质量发展
作为推进地方经济建设的
有效抓手，着力为民营企
业办实事、解难题。截至9
月末，该行有民营企业信
贷客户4280户，贷款余额
50.70亿元，较上年末增幅
分别为15.39%、39.65%。

建设银行石狮分
行客户经理深入石狮纺织
企业对接金融需求

▲

党委“引路”
助力民营经济“兴起来”

“严谨、细致、贴心，这样的大行，我认
定了！”回忆起贷款从申请到用款的过程，
身为地方民营企业家的张女士对每个细
节都记忆犹新，“从一开始银行领导的日
常走访、了解需求，到后续具体流程如何
发起、材料准备等，都向我耐心解释”。

张女士的经历从侧面反映了建设银
行石狮分行服务民营企业的用心。为推
动服务力量下沉，今年初，该行开启由分
行领导带队，客户经理为主力的民营企
业大走访工作，致力于提升金融服务的
可获得性，以企业需求为导向，加强产品
创新，强化金融服务质效，助推泉州产业
经济“强链补链”、提档升级。

在服务民企行动中，该行党委发挥
着“压舱石”和“推进器”的作用。相关负
责人介绍说，该行党委始终把助力民营

经济发展作为服务地方经济发展的重要
任务，多次召开党委会对民营经济发展
进行专题研究，把壮大民营经济与助力
地方经济发展等重点工作深度融合、共
同推进。同时，选优配强客户经理队伍，
积极发挥党员先锋队模范作用，不断挖
掘民营经济发展的源动力。

产品“开路”
助力民营经济“活起来”

扣紧地方发展的战略主线，建设银
行石狮分行不断创新金融产品和服务。

据悉，为助力石狮打造成全省外经贸创
新开放示范区、线上全球消费品销售中
心和线下区域商贸消费网红城市，该行
依托“总对总”的批量担保模式，为石狮
服装城专业市场、石狮服装电商客群、永
宁镇旅游乡村振兴客群创新贷款模式，
为企业提供信贷支持。

今年，该行成功为石狮当地某服装
龙头企业发放供应链融资贷款1000万
元。“从客户发起融资申请到放款成功，
全流程用时不超过3个小时，实现对优
秀制造业企业融资需求的快速响应、优
质服务。”相关负责人说，为了缓解民营

企业融资难题，该行从产业链中具备充
分话语权的核心企业入手，向其上下游
延伸，推广供应链融资业务，进而实现信
贷服务覆盖至供应链上的中小型企业。
截至9月末，该行供应链融资当年新增
发放3100万元，其中，小微贷款供应链
融资新增1450万元。

生态“铺路”
助力民营经济“壮起来”

“就这么短短不到五分钟的时间，我
就把一百万的授信申请下来了？”日前，
石狮市某服装店负责人蔡女士因资金紧
缺的燃眉之急得到解决而兴奋不已。从
最初的建行聚合支付结算，到现在的商
户云贷落地，随着一个个智慧新场景的
落地，建设银行石狮分行服务民营经济
的“智慧版图”不断延展。

该行聚焦中小微企业融资难、融资贵
问题，大力发展数字金融，围绕“数字、平
台、生态、赋能”发展理念，持续推动产品、
功能、服务和权益相融合，以惠及普惠客
群的“一揽子”服务，将“惠懂你”作为前端
服务触角，推进网点“门市化”营销与“惠懂
你”相互协同赋能，实现小微客户融资全
流程线上化、自助化操作一站式办理，有
效降低小微企业融资成本。截至9月末，
该行普惠金融贷款当年新增6.71亿元，增
速28.52%；普惠金融贷款户数3901户，
新增621户。 （王树帆 林冰冰）

近三年来，手机即时零售行业得到迅
猛发展，即时零售购机逐渐成为消费者特
别是年轻一代换购手机的新习惯。近期，
艾瑞咨询发布的《2023年中国手机即时
零售行业研究报告》从行业现状、消费者
画像与行为洞察、典型案例等方面展开研
究，展示了手机即时零售的发展前景。

市场进入发展新阶段

随着技术的升级完善，即时零售正在
由特殊场景、高线城市、少量品类向全场
景、全地域、全品类方向发展；随着国家对
下沉市场商业体系建设的政策支持，如
2023年中央一号文件，提出加快完善县
乡村电子商务和快递物流配送体系，全面
推进县域商业体系建设，大力发展共同配
送、即时零售等新模式，即时零售也将在
下沉市场显示出较大发展潜力。

“宅家”消费成为年轻人选择的一大
生活方式，外卖骑手的送餐箱逐渐变成可
以满足各种即时消费需求的“百宝箱”，从
生鲜、食品饮料拓展至手机数码、家电、美
妆产品等，“万物皆可到家”已成为势不可
挡的新趋势，即时消费成为消费者体验便
捷生活和享受舒心服务的新选择。同时，
线下实体门店纷纷寻求转型，借助线上平

台成为即时零售的前置仓，门店商圈大幅
扩大，从而增加门店业绩。

用户呈年轻化高知化

对比手机大盘用户，即时零售更受作
为未来消费主力军的年轻一代青睐，“90

后”群体占比已超6成；用户结构同时呈
现出集中高线区域、受教育水平更高的特
征，人群价值潜力更大。特别是年轻人群
展现出追求新潮、拒绝延迟满足的消费特
征，换机频率显著更高，相关调查显示，近
七成被调查者会选择在一年内换购手机。

据了解，当前用户使用即时零售的购

机场景除了突发应急需求之外，已经更多
集中在日常换机、上新追新方面。业内人
士表示，这反映出即时零售购机模式已经
被用户所习惯。其中，品质保障和配送速
度是消费者最关注的要素，由于手机作为
贵重商品的特殊性，用户不免存在中途丢
货、替换货、货损等顾虑，对配送过程的安
全性自然提出更高要求，在选择渠道时也
会更加注重平台的品牌和口碑。

虽然目前即时零售整体满意度表现
较好，但对比传统电商平台，其在配送与
签收安全放心、包装牢固完好、售后服务
保障等方面的表现还有待提升。如何确保
购机全流程安全放心将是未来平台争取
用户青睐的关键。

商家收获高质量增长

从2021年6月开始，作为传统3C电
商，京东率先入局手机即时零售，仅一年时
间京东手机小时达订单量同比增长
100%，合作店铺数量同比增长3倍。今年

“618”期间，美团闪购苹果、华为、小米等
品牌销售额均超亿元。9月，饿了么宣布携
手官方授权店对iPhone15系列新机进行
同步开售，最快半小时达。

业内人士表示，借助即时零售平台在
企业数字化、营销与用户运营、运力配送等
方面的能力和资源优势，商家可以实现运
营效率提升，促进有效拓新，达成更高业务
增长，未来发展空间可期。随着行业走向成
熟，未来商家需重点加强用户洞察和履约
服务品质方面的提升，与成熟大型平台间
的合作势必更加紧密。 （记者 肖西婷）

成年轻消费者换购新习惯

手机即时零售市场前景看好

即时零售让手机换购更便捷即时零售让手机换购更便捷 （（CFPCFP））

本报讯 （记者郭荣鑫 通讯员王雪萍）
近日，一场以涉外法律服务为主题的专场活
动在泉州城市产业会客厅举办。众多外贸企
业、执业律师以及相关主管部门齐聚一堂，
围绕企业外贸经营活动中遇到的风险管控、
规则解读以及涉法纠纷具体应对等展开分
享与讨论，以案释法，以学促进，助力企业外
贸经营水平的提升。

本次活动由市商务局、市司法局、市律
师协会联合主办，由中国出口信用保险福建
分公司泉州营业部参与协办。活动以“聚焦
RCEP规则解读与运用，提升企业合规管理
水平”为主题，旨在贯彻落实全市商务系统

“八五”普法工作，进一步完善涉外法律服务
机制，帮助企业全面对接《区域全面经济伙
伴关系协定（RCEP）》，提升企业运用规则
享惠能力，助力企业积极应对贸易摩擦与提
高风险防范、做好合规经营能力，推动我市
商务经济高质量发展。

在宣讲分享环节，中国出口信用保险福
建分公司泉州营业部的郑敏，为与会企业带
来《RCEP国别风险分析及RCEP国家市场
风控建议》，从RCEP成员国法律体系与营商
环境差异、出口RCEP国家常见风险及案例
分析，以及RCEP国家市场风控建议等三个
维度进行详实分享，既专业实用又兼具指导
意义；晋江网商会副会长许开发带来的“掘
金RCEP”主题分享，从自身企业到越南、马
来西亚等拓订单、寻合作所见所感所思展开
分享，勉励企业家们坚定信心，“树立品牌意
识，利用供应链优势提升企业竞争力。”

提高法律意识和各类风险防范意识，对
外贸企业而言至关重要。北京京师（泉州）律
师事务所的石博律师带来“RCEP的机遇与
挑战——以两宗国内企业出海案例为视角”
的演讲，从案例背景、法律服务内容以及业
务流程存在的法律风险点等方面进行介绍，
让与会企业对海外设厂以及具体涉外经营
流程操作有了更清晰的认识。

“今年1-9月，泉州海关签发RCEP原
产地证书3191份，货值18亿元，同比分别
增长32.8%、81%，预计可助力出口企业在
进口国享受关税减让超1800万元。RCEP
在给企业带来机遇的同时，也带来相关涉外
法律的风险和挑战。”市商务局副局长简国
红说，接下来，市商务局将建立长效机制，保
障我市高质量对接RCEP，为企业搭建好涉
外法律咨询与服务、企业合规管理以及涉外
法律风险防控等平台，助力企业抢抓RCEP
机遇，推动我市商务经济高质量发展。

涉外法律服务专场活动

聚焦RCEP解读运用
助力企业提升水平

日前，多家银行理财公司发布公告称，根
据客户需求，上调部分理财产品的募集规模
上限。业内人士表示，理财产品密集调整规模
上限主要是为了满足投资者的金融需求。

据了解，从产品类型来看，上调规模上
限的多为开放式固收类产品，其中定期开放
式产品占比较多。业内人士认为，固收类产
品能够提供相对稳定安全的收益，更加符合
现阶段投资者需求。同时，该类产品风险水
平相对较低，与投资者风险偏好更加匹配。
而且，开放式理财产品流动性较好，在申购、
赎回等方面具有优势。 （中新）

多家银行理财公司
上调产品募集上限


