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今年以来，截至12月1日，共有3004只
科技创新债券（以下简称“科创债”）正式发
行，发行规模合计达3.18万亿元，发行数量及
总规模相较去年同期分别增长85%和98%，
为科技创新企业提供有力的资金支持。

中信证券首席经济学家明明表示，今年
科创债发行明显提速，发行主体及发行规模
扩容显著。发行科创债有助于帮助企业融
资，为科创企业提供中长期资金，缓解融资
难问题。同时，可以增加债券市场品种，满足
多元投资需求，助力资本市场创新。引导资
金流向科技创新领域，提高政策传导效率。

5月7日，中国人民银行、证监会联合发
布《关于支持发行科技创新债券有关事宜的
公告》，从丰富科技创新债券产品体系和完
善科技创新债券配套支持机制等方面，对支
持科技创新债券发行提出多项重要举措。

“科创债是债券市场精准支持科创企业
或科技创新领域融资需求的债券创新品种，
是连接资本市场和科技创新的重要桥梁。”
东方金诚研究发展部分析师姚宇彤表示，科
创债一方面为科技型企业发债融资提供支
持举措，拓宽科技型企业的直接融资渠道；
另一方面，金融机构和私募股权投资机构也
可作为科创债发行主体，将募集资金用于科
技贷款投放、科技创新领域投资等，引导金
融资源流向科技创新领域，有助于发挥债市
资金杠杆撬动作用，完善对科技型企业的全
生命周期支持。

自5月份科创债新政落地以来，各类主
体发行科创债热情持续高涨，资讯数据显
示，截至12月1日，全市场已发行1392只科
创债，发行规模超1.57万亿元。其中，交易所
作为科创债重要的发行场所，目前已发行
707只科创债，发行规模超7380.60亿元；科
创债发行人的主体评级为AAA的债券有
974只，占比70%。

在明明看来，今年科创债发行主要有以
下特点：一是发行主体多元化，国企、金融机
构、股权投资机构、民营企业等均参与其中；
二是发行规模显著提升，且融资成本较低，
利率中枢低于一般信用债；三是投向明确，
资金主要用于人工智能、半导体、生物医药
等前沿领域。

“随着债券条款创新、风险分担分散机
制等各项支持政策的落实细化，国有运营公
司、民营科创企业、私募股权投资机构等类
型主体的发债门槛有望进一步降低，从而提
升这类主体发行热情；同时，监管机构将科
创债纳入金融机构科技金融服务质效评估
体系，金融机构发行意愿或持续升温。”姚宇
彤说。

姚宇彤表示，截至目前，债市“科技板”
下仅无锡创业投资集团发行一只混合型科
创债“25无锡创投MTN001（科创债）”，设
置转股选择权，投资者有权在行权窗口期
将所持有的债券转换为标的基金份额。11
月初，西安钢研功能材料股份有限公司申
报的全国首单科技创新可转换公司债券获
批，该债券设置转股条款，将债券票面收益
与科技型企业未来成长挂钩，具备股债混
合属性。

姚宇彤认为，债券条款创新有助于应对
科技型企业普遍存在的研发周期长、前期现
金流不稳定、轻资产运营缺乏抵押物等问
题，降低科创企业发债门槛，同时也可为投
资者提供差异化选择，提高科创债投资价
值。预计未来还会有更多科创债创新债券条
款设计，如浮动利率挂钩研发成果、知识产
权抵押等。 （中新）

年内科创债发行
规模达3.18万亿元

营销节奏明显前置

据了解，往年银行“开门红”大多集
中在第一季度，而今年市场节奏明显前
置。自11月下旬起，已有多家银行通过
召开“专项启动会”等形式，在内部下达
针对资管产品销售的冲刺任务。

“最近接到的培训通知特别密集，都
是关于新产品推介和营销技巧的。”一位
城商银行客户经理透露，“分行已经下达
明确的任务指标，要求我们梳理客户名
单，提前做好预热工作。”

西安某银行个人金融部理财经理小
王刚刚结束旺季营销启动会，她的朋友圈
已经开始推广“开门红”专属理财产品，她
说：“以往我们通常在12月中旬才启动

‘开门红’，今年整整提前了半个多月。”
“对于我们这种区域性银行来说，

‘开门红’就是一场全员营销战役。”上述
人士进一步坦言，“我们有明确的内部动
员和任务分解机制，每个员工都有具体

的营销指标。”
此外，部分全国性银行也已早早做

好准备。据观察，近期中国银行、平安银
行、厦门银行等银行的各地分行均已陆
续就有关2026年“开门红”营销工作进
行相关部署。

某商业银行分行副行长表示：“提前
布局是出于多重考虑。一方面市场竞争日
益激烈，优质客户和项目需要提前锁定；
另一方面，净息差收窄压力下，中间业务
收入成为重要增长点，必须尽早发力。”

据了解，截至今年三季度末，银行业
净息差已降至1.42%，环比持平，但仍处
于历史低位。受此影响，近期多家银行下
架五年期定存、大额存单等长期限负债
产品以加强息差管控。业内认为，不排除
后续存款利率整体进一步下降可能。

财富管理成为重点

此外，相较于往年，今年部分银行对
揽储需求有所减弱。在为明年“开门红”

做准备时，部分银行甚至要先进行“排
水”，即要求客户暂时先将资金转出。

广西某银行客户经理透露，该行目
前揽储压力没那么大，甚至希望客户年
底转走1000万元左右最好，等过了元旦
后再转回可以算新增。

与此同时，不少银行将发力重点放
在财富管理业务方面，且在营销方式上
也不再通过赠送米面粮油等传统礼品方
式进行揽客，而是通过费率优惠、返优惠
金等更加务实的方式低调进行。

据调查，自11月中下旬以来，工商银
行、兴业银行、民生银行、邮储银行等多家
银行均发布相关公告，对旗下部分代销基
金产品实行费率优惠，以吸引客户。

“现在客户对费率特别敏感。”一位
股份制银行相关人士坦言，“同等条件
下，费率优惠的产品显然更具吸引力。这
是银行推出费率优惠活动的重要原因。”

另一家银行相关人士表示，“费率优
惠不仅针对‘开门红’期间，更希望形成
长期竞争力。通过降低投资者交易成本，

能够吸引更多资金长期留存，形成良性
循环。”该行于近期推出理财产品大规模
费率优惠。

日前，交通银行某分行客户经理说，
该分行的“开门红”营销在形式上已转变
为“财富成长计划”，通过参加并完成该
活动相关指标要求，月度最高可获得
280元的支付券。

据了解，近期多家银行相关营销动员
会均强调要重点发力财富管理业务。11
月11日，中国银行吉林省分行召开2026
年个人金融条线岁末年初旺季营销活动
启动大会，财富管理是其中重要一环；11
月19日，平安银行南昌分行在2026年零
售一季度业务启动会上表示，要“力争存
款、贷款、银管、银保等业务全面开花”。

“银行‘开门红’本质上是一场客户
争夺战。”深圳某财富管理公司负责人表
示：“在利率下行和净息差收窄背景下，
财富管理业务对银行的重要性日益凸
显，这推动银行更加注重客户资产的长
期留存和增值。” （中新）

多地银行提早发力“开门红”营销
致力于寻找新增长点

存款利率处于历史低位情况下，银行一年一
度的“开门红”又该如何开展？据了解，多地银行

“开门红”营销较往年有所提前，以便提前锁定
优质客户和发力中收业务。

与此同时，银行“开门红”营销差异化也日趋
明显。虽然不少地方性银行依然将揽储作为重点
来做，但部分银行需求有所减弱，而多数大行策
略更是明显转变，重点发力财富管理业务，在营
销上也更显低调。

受访业内人士指出，银行业正在经历一场深
刻的转型，从传统的存贷业务向综合金融服务转
变，而“开门红”正是这种转型的缩影，映射出银
行在变化的市场环境中寻找新增长点的努力。

日前，中再巨灾风险管理股份有限公
司（以下简称“中再巨灾”）正式发布中国
地震巨灾模型3.7版本。升级后的模型不
仅能更精准地量化地震巨灾损失，更为保
险精算、防灾规划及应急管理提供了科学
可靠的数据支持。

这仅仅是近期巨灾风险管理领域技
术突破的一个缩影。被誉为巨灾风险管理

“芯片”的巨灾风险模型，在灾害风险量化
分析中具有重要意义。近期，行业内多个
巨灾模型相继升级。10月中旬，中再巨灾
发布中国台风巨灾模型2.7版本，新增了
2020年至2024年影响我国的36场典型
台风事件，包括2023年第 6号台风杜苏
芮、2024年第11号台风摩羯、2024年第

13号台风贝碧嘉等，更准确地还原历史灾
害场景。9月，人保财险创新推出的“PICC
中国地震人身伤亡巨灾模型”，通过生成
地震灾害风险地图，并叠加人口密度图
层，实现对潜在损失的可视化呈现，在保
险定价、损失评估、风险聚集分析等多个
保险经营环节中均可发挥重要作用。

这些密集发布的技术成果并非偶然。
2024年12月，金融监管总局办公厅印发
的《关于强监管防风险促改革推动财险业

高质量发展行动方案》（以下简称《行动方
案》）提出“支持防灾减灾救灾体系建设”，

“研究完善台风、洪水、地震等巨灾风险模
型”正是其中重要举措之一。

值得一提的是，《行动方案》发布一
年来，构建多层次巨灾保险保障机制也
取得了突破。10月，金融监管总局发布的
《关于境内保险公司在香港市场发行有
关保险连接证券事项的通知》明确，支持
境内保险公司在香港发行“侧挂车”保险

连接证券。
“侧挂车”保险连接证券，是指保险公

司将地震、台风、洪水等自然灾害事件或突
发公共卫生事件的巨灾风险，按比例分保
给专门设立的特殊目的保险公司后，该特
殊目的保险公司为募集全额履行上述赔偿
责任资金而发行的股权或债权型保险连接
证券。此举有助于进一步拓展我国巨灾保
险风险分散渠道，同时，平滑保险公司经营
波动，提升保险业应对巨灾风险的韧性。

随着巨灾保险制度进一步深化、保险
应急服务机制持续健全、巨灾风险管理工
具不断丰富，保险业在国家应急管理体系
中的功能将更加立体，为人民群众的生命
财产安全筑起更加坚实的屏障。 （钟欣）

全力支持防灾减灾救灾体系建设

保险业升级风险管理“芯片”

市场的不断发展，要求银行业不
断创新业务升级服务。 （CFP）


