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扫描泉州通
二维码，欣赏更
多精彩作品。

闽南人的年关，总有些清雅的坚持。案上那盆水仙，是闽南
年终岁首最温柔的守望。只需一盏清水，便能在腊月的寒风里站
稳脚跟。等到那股幽香在满屋子甜粿与红联的烟火气中突围而
出，所有的繁琐与忙碌似乎都被洗净了。生活有时就像这水仙，
所有的等待都不是荒废，那些在寂寞中浇灌的时光，终会以另一
种形式回响，即使身处简素，也能生发出令世人驻足的芬芳。

（融媒体记者洪志雄/绘 庄建平 蔡绍坤 谢伟端/文）

本报讯 （通讯员黄梁山 融
媒体记者谢伟端）近日，泉州市
新一批市级观光工厂名单公布，
安溪县华祥苑茶基地有限公司、
大宝峰有机茶厂、山格农业综合
开发有限公司、龙居面线非遗观
光工厂4家企业成功入选，其中
2家涉及茶产业。

截至目前，安溪县市级观光工
厂数量已增至10家。结合现有的3
家省级观光工厂，安溪已形成覆盖
茶叶、农产品加工、非遗技艺等多
个领域的特色工业旅游矩阵。

位于龙涓镇珠塔村的华祥
苑茶基地有限公司，以“全景式
茶文化体验”为核心，打造集生
态观光、农事体验与文化休闲于
一体的综合性旅游目的地。庄园
内设有茶文化馆、品茗区及茶艺
表演区，并配套特色住宿与茶
餐，游客可在此了解茶文化历
史、品鉴名茶、欣赏表演，也可深

入有机茶园，体验采茶、制茶全
过程。

位于城厢镇石古村的大宝
峰有机茶厂，拥有600亩生态茶
园与自动化不落地生产线。游客
可在非遗传习所体验传统制茶
与藤编技艺，参与斗茶、评茶、仿
宋点茶等趣味活动。该厂还配套
茶文化长廊、特色茶餐及木屋民
宿，提供从生产观摩、手工体验
到休闲度假的完整茶旅线路。

据悉，观光工厂将工业生
产、传统技艺与旅游体验深度融
合，实现了生产观光、文化展示
与研学实践的协同发展。游客既
能直观了解产品生产流程，感受
现代工业魅力，也能通过手工制
作、农事体验，沉浸式领略传统
文化与匠心精神。此次4家企业
的入选，将进一步丰富安溪文旅
产品供给，为县域文旅产业高质
量发展注入新活力。

安溪新增4家市级观光工厂

如果说社区赋能和产业培育
是安溪电商的“内生动力”，那么

“内外双循环”的发展布局则打开
了更广阔的成长空间。日前，安溪
县跨境电商大会在中关村领创智
谷信息产业园举行，来自跨境电商
平台、企业的代表及相关单位负责
人齐聚一堂，共商产业发展新机
遇，为全县电商“内外双循环”注入
新动能。

作为全省唯一入选2025年全
国农村电商“领跑县”典型案例的
县域，安溪县依托茶叶、藤铁家居
两大特色产业优势，推动电商与一
二三产业深度融合，同步深耕本土
市场与拓展国际蓝海。2025年，全

县电商产业稳健增长，累计
网络零售额超 330 亿
元，交出了一份亮眼
的“数字答卷”。

内销渠道的
活力迸发，离不开
多元消费场景的持
续激活。走进和平
百茶的智能仓储中
心，上百款春节定
制茶叶整齐陈列，
备货充足；打包区
内，智能分拣线高

速运转，自动完成扫
描、识别、分拨全流

程，装车后即发往全国
各地。春节是茶叶消费旺

季，为精准匹配市场需求，和平百茶
提前启动备货计划，针对不同地区、
不同消费群体偏好，定制了上百款、

涵盖高中低全价位的产品，既保证
传统名茶供应，也推出适配年轻群
体的新式茶饮。自智能仓储中心投
用以来，日均发货量超2万单。

此外，安溪县通过系列线上促
销活动持续激活电商消费市场，精
心组织企业参与“网上年货节”

“618”“双11”等重点促销活动，均
取得了亮眼业绩。其中，“双11”期
间，全县累计实现网络零售额
44.2亿元，同比增长14.5%，家具、
茶叶品类表现突出，分别实现销售
额16.32亿元、9.41亿元，成为拉动
增长的核心动力；“网上年货节”
零售额达 25.3 亿元，同比增长
17.5%；“618”网购节零售额29.7亿
元，实现稳步攀升。

短视频直播赛道的崛起，成为拉
动电商增长的新引擎。2025年1—11
月，全县通过抖音、快手等平台实现
零售额48.8亿元。“直播+电商”的模
式，以更直观的产品展示、更互动的
消费体验，让茶乡好物精准触达全国
消费者，也让更多像林晓燕一样的创
业者找到了增收致富的路径。

亮眼成绩的背后，是安溪对电
商产业的持续深耕与精准布局。目
前，全县拥有电商企业9700家、电
商店铺3.1万家，从业人数达5.7万
人，形成了10个“淘宝镇”、57个

“淘宝村”的集群发展格局。在深耕
本土市场的同时，安溪正依托茶
叶、藤铁家居等特色产品的国际竞
争力，积极拓展海外版图，将优质
的县域产品销往全球，为县域经济
的高质量发展注入强劲活力。

拓蓝海 内外发力 开启无限商机

安溪以电商经济赋能茶乡跃升

直播助共富 茶香漫云端
从社区宝妈们的共享直播间，到产业园内大师与大学生的创业身影；从本土市场的消费热潮，到跨境贸易的广阔

蓝海——安溪县以特色产业为根基，以全链条服务为支撑，构建起覆盖多元群体、连接内外市场的电商生态体系，让
“指尖经济”成为推动共同富裕的强劲引擎。

□融媒体记者 谢伟端 通讯员 黄梁山 黄东华 刘丽芳 文/图（除署名外）

核心
提示

“家人们，今天铁观音‘拍一发二’，千万别错
过！”近日，在安溪县参内镇金悦社区“党建+”邻
里中心的共享直播间里，33岁的林晓燕正熟练
地直播，言语间满是自信。隔壁的“悦城学堂”里，
她7岁的儿子正安静地写作业。这幅“就业带娃
两不误”的画面，正是金悦社区破解宝妈就业难
题的生动缩影。

几个月前，林晓燕还在为家庭开支愁眉不
展。金悦社区由4个商住小区及茶科网园区组
成，3308户新搬迁家庭中，八成是“为娃读书”进
城的年轻父母。这些家庭大多底子薄、收入来源
单一，宝妈们更是面临“围着孩子转、想挣钱难出
门”的两难境地——既想为家庭增加收入，又无
法割舍对孩子的陪伴。

2025年下半年，社区聚焦群众需求，腾出
200平方米空间，打造了共享直播间、选品展
厅及打包共配中心，构建起“培训—试播—选
品—发货”一条龙服务体系。“我们就是要打造
专业的创业载体，让宝妈们实现‘拎包开播’。”
社区党支部书记叶美美表示。共享直播间里，高
清摄像头、专业麦克风、补光灯等设备一应俱
全，高速稳定的网络保障了直播顺
利进行；选品展厅中，安溪铁
观音等本地特色产品集
中陈列，方便主播直观展
示；打包共配中心配备
专业工具与材料，与物
流公司紧密合作，实现

“直播接单、即刻发货”
的高效衔接。

然而，对于大多缺

乏直播经验的宝妈们来说，开播之
初面临的挑战可想而知。“首场直播
只有9个邻居来捧场，我手心全是
汗，都不知道该说什么。”回忆起刚
起步时的场景，林晓燕记忆犹新。为
了帮助宝妈们克服困难，金悦社区
依托“校区+社区+园区”三区联创
机制，联动福建样样红网商学院、茶
科网、县电商协会等组建电商志愿
队，免费开设短视频制作、直播话术设计、
仓储发货管理等系列电商培训课程，提供“一对
一”陪跑指导。从摄像三脚架摆放到茶叶冲泡技
巧，每个细节都耐心拆解。

随着技巧日渐熟练，林晓燕的直播间步入正
轨：第三场直播卖出63单，第十场观看量突破1
万人次。如今，她每月卖出茶叶300公斤、营收超

万元，还与3家茶厂签订了包销协议，吸纳邻居
兼职，形成了小型创业团队。在她的带动下，4位
邻居宝妈实现人均月增收3500元。

“一人带一圈，一圈带一片。”叶美美介绍，截
至目前，该社区已开展电商培训18期，孵化“妈
妈学员”268名，培育18位“独立主播”，带动82
人实现灵活就业，人均月增收2800元至6500
元。如今的金悦社区，曾经“围着娃转”的抱怨声

少了，广场舞间隙的“直播金句”多了。蓬勃
的创业热情让整个社区焕发了新活力。

进社区 服务到户 点燃创富梦想

金悦社区宝妈们的成功并非偶然，其背后是
安溪县完备的电商产业配套与专业的赋能体系。
福建样样红网商学院负责人雷荣介绍，安溪扎实
的产业基础为电商发展筑牢了根基。作为“中国
乌龙茶之乡”，当地茶包装、茶机械等上下游产业
的高度协同，让供应链资源触手可及。茶科网产
业园顺势而为，打造了覆盖技能培训、实践场地、
货源对接的全链条服务体系，精准响应不同群体
的创业需求，真正搭建起“家门口的创业平台”。

在培训体系构建上，产业园坚持“实用导
向”。培训伊始便聚焦合规底线，将国家法律法
规、广告法及违禁词等内容作为必修课，确保合
规运营；针对硬件环节，详细讲解设备选型、灯光
布置与网络调试；核心话术培训则摒弃死记硬
背，注重实战引导。讲师教导学员摆脱说明文式
的介绍，通过构建场景、讲述故事增强吸引力。

互联网营销师曾静介绍，培训针对主流平台
“5分钟上一个品”的逻辑，设计了循环互动模
板。“就像公交车循环上下客，要不断欢迎新进场

观众，重复核心福利与产品信息。”这种标准化话
术有效解决了新手“播不久、没话说”的痛点。刘
金龙、李金登、李丽娟等传统领域的制茶大师，也
通过培训学会了直播技巧，掌握云端互动的“新
农活”。

除了基础技能，培训还涵盖直播手卡制作、
产品组合搭配、粉丝互动技巧等实用内容，甚至
包括短视频剪辑、绿幕抠图等辅助技能，全方位
提升学员的综合竞争力。针对不同群体的特点，
培训课程也各有侧重：对于时间碎片化的宝妈群
体，课程兼顾灵活性与实用性，满足她们兼顾家
庭与创业的需求；针对大学生群体，更侧重实践
操作，鼓励他们将创意与电商运营结合；而面向
传统茶企从业者及大师，则聚焦“传统+电商”的
转型融合，帮助他们打通线上推广渠道。

为了让学员“学以致用”，参内镇政府、茶科
网等创建“党建电商馆”，搭建共享直播中心，提
供共享直播间、专业设备及网络、水电支持，打
造零成本创业场景。同时，产业园还为学员精准

对接大师品牌产品、老字号茶叶、特色农产品等
丰富品类的货源，并提供代发及物流配套服务，
让学员无需操心供应链问题，可全身心投入直
播运营。

培训结束后，学员们呈现出多元发展的良好
态势：李金登、刘金龙等大师带着培训所学与电
商直播专项证书，回到自己的品牌体系开启直
播，让传统茶文化在云端焕发新生；部分学员选
择入职电商企业，成为抢手的全流程运营人才；
还有不少宝妈、青年创业者，或利用家庭空间开
播，或依托产业园的共享直播间持续深耕，在兼
顾生活与事业的同时实现了增收。

值得一提的是，茶科网园区、安溪县双铁数
字电商实训基地等还积极联动各类活动为学员
搭建实战舞台。在万人品茗会等线下活动中，组
织学员开展“现场直播+线下提货”的创新模式，
有学生团队首次直播便达成了一两千元的销售
额。这种“培训+实践+活动赋能”的模式，推动安
溪电商人才队伍不断壮大，也让县域电商的生态
更加多元包容。

强链条 专业赋能 培育多元主体
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▲法律法规培训，
确保合规运营。

学员直播实战培训学员直播实战培训

安溪的茶叶安溪的茶叶、、藤铁等优品在义乌展示中心展示藤铁等优品在义乌展示中心展示。（。（黄梁山黄梁山 摄摄））

跨境电商大会现场跨境电商大会现场，，专专
家正在授课家正在授课。。 （（黄梁山黄梁山 摄摄））

茶叶电商直播现场茶叶电商直播现场
（（黄东华黄东华 摄摄））

和平百茶和平百茶（（福建福建））供应链管理有供应链管理有
限公司限公司，，工作人员忙着包装茶叶工作人员忙着包装茶叶。。

（（吴梅珍吴梅珍 摄摄））


