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新鲜有趣的金
融资讯，贴心实用的
理财百科，帮你打理
钱袋子、为你提供好
点子，热点+热度+热
情——“ 泉 州 金 融

窗”，一个全新视角的金融天地！

近日，国家金融监督管理总局厦门监管
局、厦门市市场监督管理局、国家税务总局
厦门市税务局、中共厦门市委金融委员会办
公室四部门联合印发《关于开展股权信托财
产登记试点的通知》（以下简称《通知》），正
式启动股权信托财产登记试点工作，试点实
施期限为一年。

股权信托财产登记在沉寂多年后骤然
提速，引发外界关注。从北京实现全国首例
落地，到杭州率先破题股权慈善信托，再到
厦门四部门联合发文正式启动试点，这项长
期制约信托行业发展的制度短板，正以超预
期的速度被逐一填补，信托财产登记从“要
不要做”的阶段，进入了“怎么做、做到位”的
规范化实操阶段。

在业内人士看来，此次厦门股权信托财
产登记试点的落地，填补了行业长期存在的
制度空白。根据《通知》要求，市场监管部门
依据中国信托登记有限责任公司出具的证
明文件，对信托持股股权进行专项标注公示，
从工商登记层面正式确认其信托财产属性。

用益信托研究员帅国让表示，北京、上
海、杭州、厦门在数月间密集跟进信托财产
登记制度，折射出监管层的清晰意图——以
试点先行的方式积累操作经验，为全国统一
制度的出台探路。

登记制度的价值，不仅在于解决法律确
权问题，更在于由此拓宽全新的应用场景和
市场空间。一位从事高净值客户服务的业内
人士说，他接触过不少闽南企业主，对家族
信托感兴趣，但一旦涉及核心企业股权，往
往因为“说不清楚登记在哪里、出了问题谁
说了算”的问题而搁置。现在有了工商标注
环节，对委托人来说，信托的可信度和可操
作性显著提升。

在实体经济服务层面，股权信托登记的
意义同样不可小觑。确权清晰是机构资金入
场的前提条件之一——相关制度规范后，信
托资金对接中小微企业、科创企业股权融资
的渠道将更为顺畅。帅国让表示，登记制度
完善后，股权信托可更好服务企业融资、股
权重组、产业整合，以长期资本助力产业转
型升级。在破产重整、不良资产处置等特殊
情况下，信托财产边界清晰，也有助于提升
处置效率，减少多方争议。

业内人士表示，过去数年，部分信托机
构依赖通道业务维持规模，股权信托、家族
信托等本源业务受登记规则掣肘，发展迟
缓。如今标准化登记体系加速落地，信托公
司在资产管理、财富服务、风险处置等核心
能力上的投入将获得更扎实的制度支撑。

从更长的时间维度来看，此轮信托财产
登记的密集推进，是信托走向规范化、本源
化的一个有力注脚。当股权的信托属性能够
从合同文本转化为工商档案里一行清晰的
标注，一个困扰行业多年的模糊地带，正在
逐渐变得轮廓清晰。 （中新）

多地试点落地破局

股权信托登记迈入
规范化实操阶段

本报讯 （融媒体记者李艺深 通讯员
黄巧玲）端午将至，文脉传薪。6月14日，永
春县蓬壶镇在福建传统村落西昌村举办

“寻根西昌粽香端午 传承侨魂情系家国”
研学采风活动，十余名城外海丝小新闻官
沉浸式感悟侨乡文化，厚植家国情怀。

活动以“追侨、忆侨、思侨”为主线，设
置侨史研学、民俗实践、代际互动、家书抒
怀等沉浸式环节，推动侨乡文化与家国精
神浸润少年心田，实现代代传承。

据介绍，西昌村是著名华侨教育家、
马来西亚“华教族魂”林连玉的故乡，依托
其旧居“一经堂”打造的林连玉故事馆
2025年底正式对外开放，通过实物、史料
再现先生远赴南洋、毕生守护华文教育的

赤诚一生，是当地深耕乡土教育、开展爱
国主义教育、传承侨魂精神的新时代文
明实践阵地。小记者跟随讲解员参观展
馆，细读先贤事迹，了解弘一法师与林家
的人文渊源。活动现场，蓬壶康养歌友汇
长者与少年合唱《送别》，老少和声共敬侨
乡先贤。

随后，众人走进晚晴扶老公益服务中

心长者食堂开展端午养生粽民俗体验活
动。返乡中医师林艳华科普端午养生文
化，蓬壶康养歌友汇长者手把手传授包粽
技艺。大家围坐品粽话史，长辈口述先辈
下南洋奋斗的往事以及永春本地端午习
俗，鲜活讲述西昌侨乡百年变迁。

研学尾声，小记者提笔书写侨乡感悟
家书。信件将邮寄给家长，让少年体会家

书承载的乡愁与家国情思。此次活动融合
端午民俗、侨乡文化与思政教育，以代际
互动传承侨魂文脉。

下一步，蓬壶镇将盘活古厝村落资源，
践行“一厝一史一故事，一户一脉一传承”
理念，联动侨贤与城乡青年，深挖寻根文
脉、深化三产融合、探索庭院循环经济，以
文脉、产业、代际协同激活侨乡振兴活力。

粽香寻侨根 文脉润少年
永春蓬壶开展端午研学采风活动

健康管理跨界拓展新场景

近期，头部险企纷纷发力健康管理，
依托不同赛道资源优势，落地差异化健
康管理服务体系，推动健康管理升级，行
业生态竞争格局全面开启。

6月13日，平安健康险与乐刻运动
在北京举办健康运动嘉年华暨战略合作
发布仪式，正式官宣双方在运动行为激
励与主动健康管理方面的长期深度合作
共识。双方将共同为用户打造多元场景、
专业科学、正向激励可持续的健康运动
新体验。

近期，中国平安还发布“平安居家”
品牌，升级主动健康管理服务，通过主动
管理、聚焦刚需、服务可视，重新定义中
国家庭的居家健康生活方式。

太保健康则探索让健康险从低频赔
付走向高频陪伴。6月11日，太保健康与
蚂蚁健康宣布建立长期战略合作伙伴关
系，双方将在健康险产品、AI健康管理、
就医服务等方面开展合作。投保用户可通

过蚂蚁阿福APP获得健康咨询、报告解
读等AI服务；在就医场景中，真人健康师
提供7×24小时服务，涵盖在线问诊、就
医规划、专家问诊、就医辅助等环节。

从与AI工具协同到与运动品牌合
作，可以看出，健康险跨界合作的想象空
间被打开，头部险企加速跳出传统保险
赔付范畴，依托各自资源禀赋开展差异
化跨界合作，全面加码健康管理赛道，推
动行业从单一保险保障向“保险+全周期
健康服务”升级，布局健康管理生态差异
化竞争。

推动全社会健康风险减量

险企集体扎堆健康管理赛道、加速
跨界融合转型，并非短期营销跟风，而是
行业发展逻辑的根本性变革，是存量市
场内卷下的必然选择。

过去十余年间，国内健康险行业乘
着人口红利东风实现高速增长，年轻、健
康人群的广泛投保需求，推动重疾险、百
万医疗险相继成为保险市场爆款产品，

行业保费规模持续攀升，市场规模快速
扩容。但时至今日，健康人群渗透率持续
提升，行业保费增速放缓，市场步入高度
内卷的存量博弈阶段。险企迫切需要找
到“降赔付、提黏性”的新路径。

监管同样鼓励保险业务嵌入健康管
理服务，去年 9月，金融监管总局发布
《关于推动健康保险高质量发展的指导
意见》，明确提出推动健康保险与健康管
理融合发展，构建“事前预防、事中管理、
事后保障”相结合的新型健康服务保障
体系。支持通过提供医疗、康复、护理等
服务的形式履行对被保险人的健康保障
责任，推动全社会健康风险减量和人民
群众健康素质提升。

从用户层面来看，消费者的需求也
正在升级。传统健康险的逻辑是“以防万
一”，不出险就等于零交互，保险成为抽
屉里的合同。但随着带病生存期的延长，
一些消费者不再满足于“出事赔钱”，而
是希望“日常有人管、生病有人帮”。

可以说，“保险+健康管理”的深度转
型不是偶然，而是“从保健康人到保人健

康”的必然。行业共识也在形成：一张有
竞争力的健康险保单，不应仅是一纸赔
付合同，而应是涵盖专属保障、便捷医疗
服务、优质药品可及、健康促进等功能的
综合性健康解决方案。

“保险公司加速健康管理布局，背
后有多方面考虑：一是从事后赔付向事
前预防转型，通过健康管理降低赔付
率，控制成本；二是增强客户黏性，通过
主动健康服务提升用户体验，形成差异
化竞争；也是在顺应政策导向，当前‘健
康中国’战略深度推进，保险业需承担更
多健康管理责任。”苏商银行特约研究员
付一夫说。

付一夫预测，从长期来看，保险将从
风险转移转向主动健康管理，产品设计
以健康数据为基础，实现动态定价和个
性化定制；服务链条延伸至预防、干预、
康复全周期，保险公司或成为健康生态
的核心枢纽；收入结构从保费依赖转向

“保费+服务费”，盈利模式更可持续。最
终，健康险提供者有可能演变为“健康生
活方式提供商”。 （中新）

跨界“整活”化被动为主动

保险公司加速抢占健康管理赛道
从“卖保险”到“管健康”，保险公司加速抢

占健康管理赛道！6月以来，多家保险公司在健
康管理方面有新动作。从太保健康与蚂蚁健康
联合推出AI互动式健康险产品，再到平安健康
险与乐刻运动的合作，健康险跨界合作的想象
空间被打开。

从被动理赔到主动健康干预，从单一产品
竞争到全域生态比拼，保险业正通过跨界合作
打破发展桎梏，将健康管理打造为行业突围的
新赛道，开启全新的产业发展周期。

消费者需求的不断升级，加上行业及其
市场的不断发展变化，推动险企化被动为主
动，从“卖保险”到“管健康”，保险行业也由
此迈入一个新的发展阶段。 （CFP）


