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随着消费者的购车理念和行为更趋理
性，二手车车况真实度、完善售后、透明定价
已成为消费者选车的先决条件。

（CFP）

近日，《智能网联汽车 组合驾驶辅助系
统安全要求》强制性国标发布，为组合驾驶
辅助系统明确统一的安全规范。新版强制国
标拟于2027年1月1日起正式实施。

组合驾驶辅助系统是指在驾驶人持续
观察交通状况并控制车辆的前提下，辅助驾
驶人在特定的设计运行条件下执行车辆横
向和纵向控制的系统。近年来，新一轮技术
革命和产业变革纵深推进，驱动汽车产品形
态、使用方式、商业模式等发生深层次变革，
我国智能网联汽车产业迎来高速发展“窗口
期”。2026年以来，我国搭载组合驾驶辅助
功能的乘用车新车市场渗透率达到70%，
其中，配备领航驾驶辅助功能（NOA）的车
型渗透率超过30%。

此次发布的新版强制国标由工业和信
息化部组织制定并归口，填补了我国组合驾
驶辅助系统产品安全基线空白，将为行业准
入、质量监督和事后追溯提供关键技术依
据，对提升智能网联汽车安全水平、保障产
业健康可持续发展具有重要意义。

新版强制国标立足我国产业发展和行
业监管需求，兼顾技术可行性、产品兼容性
与落地实操性，提出要求清晰、维度全面、适
应国情的安全指标体系。

具体来看，新版强制国标充分考虑不同
产品形态和技术路线，针对基础单车道、基
础多车道、领航驾驶辅助等三类组合驾驶辅
助系统产品，分别提出所适用的安全要求。
同时，结合我国道路交通特征，从功能要求、
数据记录、车辆制造商安全保障等维度，提
出保障组合驾驶辅助系统安全运行的基线
要求。还结合我国行业管理实际需要，构建
了包括场地试验、道路试验、文件检验等在
内的多层级评价方法，全面考察系统的安全
能力。

根据新版强制国标，组合辅助驾驶使用
前，用户需阅读系统使用说明，并进行系统
的使用培训。使用期间，用户需手握转向盘，
眼睛注视方向不偏离驾驶任务相关区域。系
统会根据驾驶员状态在必要时发出手握转
向盘提示、视线回归提示、立即控制警告等，
用户需及时响应提示及警告信号。用户需定
期确认已阅读并理解系统使用说明，持续保
持对正确使用方法的了解。

新版强制国标适用于安装有领航组合
驾驶辅助系统、基础单车道组合驾驶辅助系
统、基础多车道组合驾驶辅助系统的M类、
N类汽车。

（钟欣）

组合驾驶辅助系统
有了明确安全规范

拟于明年起正式实施

新鲜有趣的金融资讯，贴心实用的
理财百科，帮你打理钱袋子、为你提供好
点子，热点+热度+热情——“泉州金融
窗”，一个全新视角的金融天地！

传统二手车交易局限于本地小型门
店，如今数字化、实体场景升级与跨区域
流通等路径同步发力，打破地域限制，丰
富消费者的选车渠道。线上线下一体化
交易闭环已完全成熟。据闲鱼同城负责
人介绍，平台二手车月活用户达 1600
万，上线严选一口价板块，买家确认收货
后仍可享3天无理由退车、描述不符全
额退、90天回购、调表车赔付等保障。

线下交易市场从单一租金模式转向
复合型汽车生活聚场。成都某汽车集团
打造全新市场运营模式，构建两大特色

消费场景：一是公园式汽车社群，融合展
厅、咖啡、亲子休闲、宠物空间，满足年轻
群体购车情绪价值；二是硬派越野体验
中心，配套3万平方米专业试驾赛道与
露营营地，把单纯看车、买车升级为沉浸
式休闲消费。多个大型经销商集团依托
4S门店网络，打通新车置换、二手车选
购、维保售后一站式服务，车主置换旧车

无需多处奔波，评估、过户、上牌全流程
一体化办理，大幅简化消费者置换车辆
流程。

跨区域流通已成常态，2025年二手
车跨区域流转占比突破30%，全国统一
流通市场逐步成型。消费者不再局限本
地少量车源，借助线上选车、整车物流、
异地过户政策，可跨省挑选高性价比车

型，抹平区域价差。二手车出海开辟全新
增量市场。

中国汽车流通协会副秘书长郎学红
表示，今年是真正的二手车出口元年，零
公里新车出口规模大幅下滑，存量二手
车批量出海。我国出口规模基数较小，未
来增长空间可达十倍。她指出，二手车出
海同样利好国内消费：海外渠道消化库
存，国内供给更充足，区域价差收窄；出
口倒逼行业规范整备与检测流程，国内
标准化水平同步提升，进一步优化本土
消费环境。 （中新）

交易场景发生全面变革

诚信服务与新能源成增长双引擎

二手车市场迎结构性变革
汽车市场已步入深度存量竞争阶段，新车

价格频繁调整，消费者购车更趋理性，二手车
成为稳住大宗汽车消费的支柱。今年上半年，
二手车交易规模逼近千万台，在新车销量持续
下滑的背景下实现逆势增长。数据背后，消费
者的购车逻辑发生根本转变：从过去单纯追求
低价代步，转向关注车况透明度、配套售后、用
车场景适配与多元购车渠道，二手车消费市场
正经历全方位结构性变革。

曾经，二手车行业深陷信息不对称
困局，隐瞒事故、调表、泡水车频发，消费
纠纷层出不穷，低价是消费者的唯一考
量。经过多年标准化建设，如今，二手车
车况真实度、完善售后、透明定价已成为
选车先决条件。

中国汽车流通协会会长肖政三表
示，公信力建设是释放二手车消费潜力
的核心根基。该协会持续落地“行”认证、
柠檬查两大车辆全生命周期溯源体系，

去年完成73万台国标全车检测认证，其
中66万台达到完整车况披露标准，第三
方车况检测已成为不少线下二手车行的
标配，营造了更放心的消费环境。

北京花乡二手车市场一位经营者
透露，过去客户进店第一句话便问底

价，如今，多数消费者会优先索要完整
维保、出险记录与第三方检测报告，无
权威背书的车辆基本难以成交。中国汽
车流通协会发布的保值监测数据佐证
了这一趋势：同等价位车型中，附带正
规检测与质保服务的车源成交速度明

显提升，消费者愿意为透明车况支付合
理溢价。

消费需求倒逼经营模式转型，单纯
依靠进销差价的盈利模式逐步被淘汰，
全生命周期增值服务成为核心竞争力。
中国汽车流通协会副会长罗磊表示，
2024年至2025年头部二手车企业售后
收入增长416%，车辆整备、整车质保、
延长维保等业务有效消除了消费者购
车顾虑。

诚信与服务成第一门槛

伴随汽车保有量持续增加，二手车
消费分化愈发清晰：燃油车凭借完善配
套与庞大保有量守住下沉市场与中年家
庭刚需；二手新能源车依托年轻群体快
速崛起，成为核心增量赛道。

燃油车仍是市场基本盘。中国汽车
流通协会发布的《2026上半年汽车保值
率报告》显示，MPV、中大型燃油SUV、
主流日系与德系家用轿车流通表现长期
稳定，家庭长途出行与商务接待支撑稳
定需求。多位二手车商表示，专营燃油车
的门店单车综合毛利稳定在15%左右，
车辆残值衰减平缓，燃油车维修网点遍

布全国、无续航焦虑，精准匹配中年家庭
与三四线城市需求。但新车价格战持续
传导至二手市场，2025年共有177款燃
油新车降价，平均降幅8.9%；今年前5个
月，82款新车调价，燃油二手残值进一步
走低。老旧大排量、高油耗车型需求持续
萎缩，消费者集中挑选3—5年准新家用
车，老旧豪华燃油车流通周期大幅拉长，
不少车主因新车持续降价产生持币观望

心态。
与之相对，二手新能源增长势头强

劲，上半年交易量同比增长超两成，远超
行业平均。平台活跃用户超五成为“95
后”，年轻人是核心群体。燃油车平均置
换周期6—8年，新能源车仅3—4年，大
量1—3年准新车流入市场，年轻人购入
二手电车，可避开新车大额折旧，同时享
受智能座舱与低通勤成本。线下数据显

示，二手新能源车平均周转仅15天，流
通效率是燃油车的三倍。细分赛道需求
精准细分：微型纯电主打城市短途代步，
增程式MPV适配多人口家庭长途出行，
新能源硬派越野精准匹配户外爱好者。

行业核心痛点集中在电池衰减、“三
电”检测标准不统一与长期残值波动。为
此，新能源车型认证新增多项“三电”专
项检测，主机厂认证二手车附带原厂电
池质保，线下卖场配齐专业检测设备，逐
步化解购车顾虑。随着新能源保有量持
续上升，二手电车增长空间广阔，将持续
撬动年轻群体消费市场。

年轻群体青睐新能源车


